KEY ACCOUNT MANAGER™IN BUCHHANDEL (MIW/D)

Verkaufsaktive Betreuung und Weiterentwicklung von

definierten Key Accounts im Buchhandel

Mitarbeit bei der Weiterentwicklung der Vertriebsstrategie

und der Kundenbetreuungsmodelle

Umsetzen der Vertriebsstrategie mit Fokus auf

Umsatzausbau bei Bestandskunden

Entwicklung, Planung und Durchfiihrung von

verkaufsférdernden Mafinahmen

Optimale Platzierung des Verlagsprogramms am
POS Buchhandel

Auf- und Ausbau eines personlichen Netzwerks bei

Key Accounts und Stakeholdern

Strategische und operative Koordination der Aktivitdten des

Auflendienstes
Budgetplanung, Umsatz- und Kundenverantwortung

Verlagsinterne Mitarbeit bei der Programmentwicklung und

-Entscheidung in definierten Programmbereichen

Bitte sende Deine Bewerbung per E-Mail [mit Angabe Deines mdglichen Eintrittstermins) an:
Edition Michael Fischer GmbH, Miinchen, Franziska Feck, Tel. 089 /21 23 107-10

bewerbung@emf-verlag.de
www.emf-verlag.de

zum nachstmoglichen Zeitpunkt in Vollzeit

Abgeschlossenes Hochschulstudium (mit Affinitat zur
Medienbranche) oder kaufmannische Ausbildung im Vertrieb/
Verkauf

Mehrjahrige oder mindestens erste Verlags- oder
Branchenerfahrung - idealerweise im Vertrieb eines

populdren Ratgeber-, Sachbuch- oder Kinderbuchverlages
Breite Markt- und Branchenkenntnis im Buchhandel

Strukturierte, selbststandige und proaktive Arbeitsweise mit

a
.

hoher Ergebnisorientierung

Ausgepragtes Verhandlungsgeschick

Bereitschaft zur Reisetatigkeit

Freundliches, offenes Auftreten und hohe Teamfahigkeit

Begeisterung flir unsere Themen und Biicher




